
Chemiebranche mit mehreren nationalen und internationalen Standorten.

Ihre Aufgaben
» Selbstständige Betreuung, Pflege und Ausbau langfristiger Kundenbeziehungen sowie Neukundenakquise
» Umfassende Kundenbetreuung, Anforderungserhebung, Auftrags- und Preisverhandlungen sowie 

Nachverfolgung von Angeboten
» Laufende Beobachtung und Analyse der Kunden, des Wettbewerbs sowie der allgemeinen Marktsituation
» Entwicklung und Umsetzung von individuellen Vertriebsstrategien für unsere Kunden
» Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen zur Erfüllung von Kundenbedürfnissen
» Umsatzplanung und Umsatzverantwortung

Ihr Profil
» Abgeschlossene Ausbildung sowie mehrjährige Vertriebserfahrung im B2B Bereich, idealerweise in der 

chemischen Industrie
» Bestehendes Netzwerk in der chemischen Industrie wünschenswert
» Gewinnende, eigenständig arbeitende und belastbare Persönlichkeit mit hoher Kundenorientierung
» Unternehmerisches Denken, Kommunikationsstärke und erfolgsorientiertes Verhandlungsgeschick
» Aufgeschlossene, engagierte und proaktive Persönlichkeit
» Exzellente Deutsch- & Englischkenntnisse in Wort und Schrift
» Reisebereitschaft und Führerschein B

Unser Angebot

WWW.DONAU-CHEMIE-GROUP.COM

FOR A 
BRIGHT 

TOMORROW.
(W/M/D)

Zur Verstärkung unseres 
Vertriebsteams in unserer Zentrale 
in Wien suchen wir Sie als

 Kantine/Essenszuschuss           

Betriebsarzt   

Gesundheitsvorsorge   

Weiterbildung 

Work-Life-Balance

Firmen-PKW, Tablet, Smartphone  

Erfolgsbeteiligung   

Mitarbeiterrabatte   

Langfristiger sicherer Arbeitgeber   

Aktive Mitgestaltung

Abhängig von der Qualifikation und Berufserfahrung bieten wir ein Bruttomonatsgehalt von 
mindestens EUR 4.400,-.  

Die Donau Chemie Gruppe ist ein erfolgreiches, traditionsbewusstes sowie innovatives Unter nehmen in der 

Wenn Sie sich als Teamplayer/in bezeichnen und eine langfristige
Karriereperspektive suchen, dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung 
unter donau-chemie-group.com/karriere.  

  Sales Manager  
im Außendienst




