
Wenn Sie sich als Teamplayer/in bezeichnen und eine langfristige 
Karriereperspektive suchen, dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung 
unter donau-chemie-group.com/karriere. 

donau-chemie-group.com

» Wer Träume verwirklichen will,
muss Mut zur Veränderung haben. « 
Dipl.-Ing. Alain F. de Krassny, , Aufsichtsratsvorsitzender der Donau Chemie AG

Ihr Profil
» Abgeschlossene betriebswirtschaftliche oder chemische Ausbildung (Matura, FH, Uni)
» Mehrjährige einschlägige Berufserfahrung im Vertrieb und Business Development
» Hohes Maß an chemischem Verständnis und breit gefächertes Netzwerk in der chemischen Industrie
» Exzellente Deutsch- & Englischkenntnisse
» Kommunikativ starke Persönlichkeit mit hoher Erfolgsorientierung und ganzheitlicher, unternehmerischer Sichtweise
» Ausgezeichnetes Verhandlungsgeschick und Begeisterungsfähigkeit
» Aufgeschlossene, engagierte und proaktive Persönlichkeit
» Reisebereitschaft

Unser Angebot
» Möglichkeit, Prozesse und Abläufe aktiv mitzugestalten
» Wertschätzendes Arbeitsumfeld und individueller Gestaltungsspielraum
» Attraktive Sozialleistungen (Gleitzeit, Kantine, Homeoffice-Möglichkeit, Gesundheitsvorsorge, Erfolgsbeteiligung etc.)
» Berufsspezifische Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten
» Für diese Position bieten wir ein Bruttomonatsgehalt von EUR 4.600,--. Je nach Qualifikation und Erfahrung ist eine
Überzahlung möglich.

Die Donau Chemie Gruppe ist ein erfolgreiches, traditionsbewusstes sowie innovatives Unternehmen in der 
Chemiebranche mit mehreren nationalen und internationalen Standorten. 

Zur Verstärkung unserer Teams in unserer Zentrale in Wien suchen wir Sie als 

New Business Development Manager (m/w/d) 
Ihre Aufgaben
» Identifizieren neuer Geschäftsmöglichkeiten und Wachstumschancen durch umfassende Marktanalysen für ein

definiertes Produktportfolio
» Laufende Beobachtung und Analyse der Kunden, des Wettbewerbs sowie der allgemeinen Marktsituation
» Erstellung von strategischen Kundenplanungen und Mitwirkung bei der Marktstrategieerstellung
» Betreuung, Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen
» Eigenverantwortliche Bearbeitung von Kundenanfragen, über Vertragsverhandlung bis hin zu Vertragsabschluss
» Verantwortung für Budgeterstellung und -erreichung
» Zusammenarbeit mit relevanten externen und internen Stakeholdern
» Netzwerkaufbau und Teilnahme an Veranstaltungen, Messen etc.
» Ansprechpartner für interne und externe Kunden

https://personal.donau-chemie.com/engage/jobexchange/showJobOfferList.do?j=jex_responsive



